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PRÄSENZ ONLINE

SEMINAR

TERMIN 
21.07.2023  
15.00 Uhr bis 17.00 Uhr

TEILNAHMEGEBÜHR
150 €*  je Verbandsmitglied 

und je Mitarbeiter
250 €* je Nichtmitglied
* zzgl. gesetzl. USt

TEILNAHMEBEDINGUNGEN
Eine kostenfreie Stornierung  
ist bis 3 Tage vor Seminar- 
beginn möglich.

REFERENT

Dr. Andreas Nagel 
studierte Wirtschaftswissen-
schaften in Hannover, promo- 
vierte in Stuttgart und ist seit 
1991 selbstständiger Steuer-
berater. Er arbeitet sehr 
erfolgreich in der Aus- und 
Weiterbildung mit den 
Themen schwer punk ten 
Aufbau, Organisation, 
Manage ment und Marketing 
kleinerer und großer Steuer-
beraterkanzleien.

Seminar-Anmeldung
www.dstv-bw.de/seminare

Sie können sich auch gerne per 
Mail: webinar@dstv-bw.de oder per 
Fax: 0711 619 48 444 anmelden

DAS SEMINAR FÜR NEUBESTELLTE

Nach dem bestandenem StB-Examen eröffnet sich für junge Steuerbe- 
rater ein relativ breites Tätigkeitsspektrum mit sehr unterschiedlichen 
Tätigkeits- und Spezialisierungsmöglichkeiten. Das Seminar stellt die  
denkbaren Berufsalternativen für Steuerberater dar, zeigt die jeweiligen 
Vor- und Nachteile sowie Gehalts- und Einkommenserwartungen auf und 
liefert wertvolle Entscheidungshilfen bei der Frage nach der individuell 
richtigen beruflichen Entscheidung.

THEMEN

• Überblick: Möglichkeiten der Tätigkeit als StB
• Tätigkeit als angestellter StB 

- Tätigkeitsfelder für angestellte StB 
- Einflussfaktoren auf die Höhe des Gehalts

• Tätigkeit als freier Mitarbeiter 
- Tätigkeitsfelder und Spezialisierungsmöglichkeiten 
- Honorargestaltung und Honorarhöhe bei freien Mitarbeitern 
- Haftung und Versicherung von freien Mitarbeitern

• Gründung einer StB-Kanzlei 
- Gründungskonzept für eine StB-Kanzlei 
- Typische Probleme in der Startphase 
- Maßnahmen zur Mandantengewinnung 
- Praxisfinanzierung / Öffentliche Finanzierungshilfen

• Kauf einer StB-Kanzlei 
- Finden einer geeigneten Kanzlei 
- Fallstudie: Bewertung einer StB-Kanzlei 
- Arbeitshilfen und Checklisten zur Kanzleibewertung 
- Finanzierung des Kaufpreises 
- Typische Fehler und Risiken beim Kanzleikauf

• Grundzüge der Kanzleiführung 
- Zukunftsstrategien für Steuerberatungskanzleien 
- Digitalisierung und Rationalisierung von Arbeitsabläufen 
- Erschließung neuer Geschäftsfelder 
- Kanzleimarketing, Mandantengewinnung und Mandantenbindung 
- Gute Mitarbeiter suchen - finden - halten

MIT UNS BLEIBEN SIE BESTENS QUALIFIZIERT!

BERUFSPERSPEKTIVEN FÜR 
JUNGE STEUERBERATER


